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De Carrito Callejero a Imperio Global: EI Hombre que VenciA3 a McDonalda€™s
en China

DescripciA3n

Hace 30 aA+os, en una calle bulliciosa/de’China, la historia de un futuro gigante
empresarial comenzA3 de la forma mAjs humilde/posible: con un pequeA+o
puesto de helados. Nadie podrAa haber predicho que ese joven emprendedor, al
vender conos a precios accesibles, estaba sentando las bases de una cadena de
tiendas que hoy en dAa, en tA©rminos de volumen y presencia, ha logrado
superar incluso a McDonalda€™s en su propio terreno.

dYe El Origen Humilde y la Semilla de la VisiA3n

El protagonista de esta historia es el fundador de Mixue Bingcheng (literalmente,
a€ceCiudad de Nieve y Dulceséa€e). En lugar de apuntar al lujo o a la exclusividad, este
joven se centrA3 en la accesibilidad masiva. Su fA3rmula fue simple y brillante: ofrecer
productos de alta calidad pero a precios increAblemente bajos. Mientras que las
grandes corporaciones occidentales de comida rAjpida ofrecAan un cafA© a precios
altos, Mixue prometAa refrescos, tA©s de burbujas y helados por menos de un dA3lar.
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3YS€ La FA3rmula del A%oxito: EconomAay Velocidad

El A©xito meteAsrico de Mixue Bingcheng se basa en varios pilares estratA©gicos que
desafAan el modelo de negocio occidental:
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e Precios Insuperables: Su producto estrella, el cono de helado, cuesta
histA3ricamente solo 1 o 2 yuanes (menos de 30 cA©ntimos de dAdlar). Esto lo
convierte en un placer asequible para prAjcticamente cualquier ciudadano chino,
especialmente en ciudades de menor nivel.

e« Dominio de la Cadena de Suministro: A diferencia de sus competidores, Mixue
controla toda la cadena, desde la producciA3n de ingredientes clave (jarabes,
concentrados, polvos) hasta la logAstica de distribuciA3n. Esto elimina
intermediarios y garantiza que los costos operativos sean extremadamente bajos.

« ExpansiA3n Desenfrenada: La marca ha adoptado un modelo de franquicia
simple y rAjpido. Esto le ha permitido abrir tiendas a un ritmo vertiginoso,
saturando el merc¢ado;€hino y expandiA©ndose rAjpidamente a paAses del sudeste
asiAjtico como Vietnam-Indonesia y Tailandia.
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Y- El Resultado: MAjs Grande que los Gigantes

Hoy, Mixue Bingcheng no solo es un fenA3meno en China, sino un imperio de la fast
food de bajo costo.

Con decenas de miles de establecimientos, esta cadena surgida de un puesto callejero
demuestra que, con una gestiA3n inteligente de costes y una visiA3n centrada en el
consumidor promedio, una marca local puede no solo competir, sino eclipsar en escala
a los gigantes globales que alguna vez dominaron el panorama. La historia de Mixue
Bingcheng es la prueba de que en el mercado chino, a veces, la sencillez y el precio
justo son mAjs poderosos que cualquier campaA+a de marketing global.
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